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                                                     ВВЕДЕНИЕ
          Понятие «экономика» двойственно. С одной стороны, под экономикой подразумевается вся система многофункционального хозяйства отдельной страны (или всего мира) с ее многочисленными отраслями, подотраслями, производствами, с системой развитых связей и отношений. С другой сторо-ны, под экономикой часто понимают систему знаний об этом хозяйстве. Хо-тя, если сказать точнее, то в последнем случае речь идет скорее о системе экономических наук.
          Поскольку современная экономика - явление чрезвычайно сложное, ее изучает множество наук, образующих единую систему знаний. Это науки о финансах и деньгах, ценообразовании, планировании и прогнозировании, наука об организации производства и управления, маркетинге, менеджменте и пр. Но общей основой всех перечисленных наук является экономическая теория, или, как ее называли раньше, политическая экономия.
          Экономическая теория занимает особое место среди социально-гуманитарных дисциплин. Это обусловлено тем, что жизнь современного человека буквально пронизана и определяется экономикой. Когда общество благополучно экономически, в нём царят удовлетворённость, порядок и мир. Поэтому для каждого из нас так важно овладеть экономической культурой. Знание законов и принципов рациональной экономики придаёт людям уверенность, позволяет им правильно оценивать сложные экономические процессы и самостоятельно принимать оптимальные хозяйственные решения.
          Экономика - это особая сфера общественной жизни со своими законами, проблемами и противоречиями. В этой сфере формируется экономический потенциал общества, производятся различные блага для удовлетворения физиологических и духовных потребностей людей. Великий английский экономист конца XIX и первой половины уходящего столетия Альфред Маршалл образно сравнил экономику с театром, где актерами являются сами зрители, а эффект спектакля зависит от сценария, режиссера-постановщика и игры актеров, то есть населения. Экономическая наука и призвана осмысливать, отражать этот сложный противоречивый процесс, находить пути к разумному использованию природных и человеческих ресурсов с наибольшей пользой для общества.  
    


                     СОВРЕМЕННЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ НАУКИ

          К числу современных принято относить экономические теории, сформировавшиеся в конце XIX и в начале XX вв. Они представлены широким разнообразием позиций, взглядов, концепций.
Выделим главные направления современной экономической мысли и охарактеризуем их в самых общих чертах. К ним относятся
1)         неоклассическое;
2)         кейнсианское;
3)         институционально-социологическое.
Неоклассическое направление возникло как реакция на экономическое учение К. Маркса, его критическое осмысление. Оно господствовало до 30-х годов XX в. и воспевало свободную конкуренцию. Кризис и Великая депрессия показали неспособность свободной конкуренции преодолеть противоречия, решить все социально-экономические проблемы. Вследствие этого появляется новое экономическое учение — кейнсианство, требующее серьезного вмешательства в экономику государства. Когда в 70— 80-х годах чрезмерное вмешательство государства в экономику стало тормозить развитие общественного производства, неоклассическое учение снова приобрело актуальность и сохраняет ее до настоящего времени. В западной экономической литературе это направление получило название «новый классический экономике».
          Неоклассическое направление экономической науки представлено современными теориями монетаризма и неолиберализма.
          Монетаризм — теория, исходящая из представления о решающем влиянии денежной массы на цены, инфляцию и ход экономических процессов. Монетаристы сводят управление экономикой прежде всего к контролю государства над денежной массой, эмиссией денег, количеством денег, находящихся в обращении и в запасах, достижению сбалансированности государственного бюджета и установлению высокого кредитного банковского процента.
          Американский ученый Милтон Фридмеп (род. в 1912 г.) — один из крупнейших авторитетов в современной экономической науке, признанный глава «новой монетаристской школы», лауреат Нобелевской премии по экономике за 1976 г. Его экономические советы использовались в Чили во времена правления Пиночета и в экономической политике, проводимой Р. Рейганом в США. На обложке книги М. Фридмена «Свобода выбора» Рейган написал: «Ее нужно прочитать всем, кто заинтересован в будущем Америки», По мнению М. Фридмена, все крупнейшие экономические потрясения объясняются последствиями денежной политики, а не нестабильностью рыночной экономики, поэтому государство должно как можно меньше и осторожнее вмешиваться в рыночные отношения.
          Неолиберализм — течение, согласно которому необходимо сокращать (свести к минимуму) вмешательство государства в экономику (принцип, еще заложенный А. Смитом), ибо частное предпринимательство способно вывести из кризиса экономику и обеспечить ее подъем и благосостояние населения. Отсюда важно предоставление максимально возможной свободы предпринимателям и торговцам в хозяйственной деятельности. Из современных экономистов представителем этого направления является
          Фридрих А. фон Хайек (1899—1984), который родился в Германии, а работал в Англии. Он стал проповедником рыночной экономики XX в., лауреат Нобелевской премии по экономике за 1974 г. В книге «Дорога к рабству» Хайек доказывает, что отказ от экономической свободы, от рыночного ценообразования ведет к диктатуре, к экономическому рабству, утверждает превосходство рыночной системы хозяйства над смешанной и «командной» экономикой, подчеркивает, что социалистические идеи государственной экономики обречены на полный провал.
          Направление экономической теории, основателем которого является англичанин Джон Мейнард Кейнс (1883—1946), теоретически обосновывает государственное регулирование развитой рыночной экономики путем увеличения или сокращения спроса посредством изменения наличной и безналичной денежной массы. По его мнению, с помощью такого регулирования можно влиять на инфляцию, занятость, устранять неравномерность спроса и предложения товаров, подавлять экономические кризисы. Дж.М. Кейнс — выходец из научной среды, его отец был ученым-экономистом. Кейнсианские идеи в течение нескольких десятилетий оказывали воздействие на развитие экономики и политики первой половины XX в. во всем мире. Влияние Кейнса на общественное мнение оказалось самым сильным после А. Смита и К. Маркса. В главном произведении «Общая теория занятости, процента и денег» (1936) изложены его теория и программа государственного регулирования экономики. Он был объявлен «спасителем капитализма», а его теория провозглашена «кейнсианс-кой революцией в политической экономии». Вместе с тем ряд теоретических положений Кейнс заимствовал из классической политической экономии А. Смита и Д. Рикардо, а также из экономической теории марксизма (в частности, из марксистской теории воспроизводства).
          Третьим направлением современной зарубежной экономической мысли является институционально-социологическое, представителями которого являются Т. Веблен, Дж. Коммонс, У. Митчелл, Дж. Гелбрейт. Его сторонники рассматривают экономику как систему, где отношения между хозяйствующими субъектами складываются под влиянием экономических и внеэкономических факторов, среди которых исключительную роль играют технико-экономические факторы. Под институтами они подразумсвают корпорации, профсоюзы, государство. В этом направлении экономической теории отмечаются недостатки капиталистического общества: засилье монополий и издержки свободной рыночной стихии, растущая милитаризация экономики, отдельные пороки «общества потребления» (например, бездуховность) и др. Американский экономист Торстейн Веблен (1857—1929) прославился на весь мир книгой «Теория праздного класса» (1899), в которой он опроверг попытки политэкономов упростить действительность и мнение, что поведение человека можно описать математически, с помощью уравнений. Он считал, что в обществе возможна лишь временная стабильность. В результате революции богатые беспрепятственно улучшают свое положение, а нищие слои населения и далее будут терпеть лишения. В связи с тем, что потребление в современном обществе становится средством повышения статуса, количество товаров при высоких ценах будет возрастать скорее, чем при низких. Жажда предпринимателей к наживе толкает их на беспринципные поступки: попытки устранить конкуренцию, ограничить выпуск товаров. Его нападки на капитализм вызывали по отношению к нему почти личную враждебность. Ему были закрыты при жизни дороги к академическим почестям и престижу в ученом мире. Веблен был обречен на духовное одиночество и смерть в нищете, но его теории и сегодня остаются актуальными.
В данном направлении важное место занимает проблема преобразования, трансформации современного общества. Сторонники институционализма полагают, что НТП ведет к преодолению социальных противоречий, к бесконфликтной общественной эволюции общества от индустриального к постиндустриальному, супериндустриальному или «неоиндустриальному (т. е. информационному)» обществу. Абсолютизация роли технико-экономических факторов позволила выдвинуть теорию конвергенции (Дж. Гелбрейт, П. Сорокин — США, Р. Арон — Франция, Я. Тинберген — Нидерланды).
          Главная идея современного институционализма в утверждении не просто возрастающей роли человека как основного экономического ресурса постиндустриального общества, а в аргументации вывода об общей переориентации постиндустриальной системы на всестороннее развитие личности: XXI век провозглашается столетием человека.
          Наши лучшие экономисты-глобалисты, которые исследуют процесс экономической эволюции, считают, что эволюция включает развитие как совместное взаимообусловленное превращение, но не в одну (согласно теории конвергенции), а в разные системы.
                                  
                                  ЗАКОНЫ СПРОСА И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
          Экономический анализ предложения спроса является универсальным средством, которое может быть применено к широкому кругу разнообразных проблем. В их числе можно назвать: прогноз влияния меняющихся мировых экономических условий на рыночную цену и эффективность производства; оценка влияния правительственных мер по контролю цен, минимальная заработная плата и экономические стимулы, влияние налогов, субсидий, пошлин на импорт и квот потребителей и производителей.
                                                   Закон  спроса
          Коренное свойство спроса заключается в следующем: при неизменности  всех прочих параметров снижение цены ведет к соответствующему возрастанию величины спроса.  И, напротив, при прочих равных условиях повышение цены ведет к соответствующему уменьшению величины спроса.  Короче,  существует отрицательная, или обратная, связь между ценой и величиной спроса.  Экономисты назвали эту обратную связь законом спроса.
Что лежит в основе этого закона? Чтобы ответить на этот вопрос, можно использовать несколько уровней аргументации.
1. Здравый смысл и элементарное наблюдение действительности  согласуются  с тем,  что ним показывает нисходящая кривая спроса.  Обычно люди действительно покупают данного продукта больше  по  низкой  цене, чем по высокой. Для потребителей цена представляет собой барьер, мешающий им совершить покупку,  Чем выше этот барьер, тем меньше продукта они будут покупать,  а чем ниже ценовой барьер,  тем большее его количество они приобретут. Иными словами, высокая цена отбивает у потребителей охоту покупать, а низкая цена усиливает их желание совершить покупку. Уже тот факт, что фирмы устраивают "распродажи", служит наглядным свидетельством их веры в закон спроса.  "Дни торговли по сниженным ценам" основаны на законе спроса.  Предприятия сокращают свои товарные запасы не путем повышения цен, а путем их снижения.
2. В любой данный период времени каждый покупатель продукта получает меньше удовлетворения,  или выгоды, или полезности от каждой последующей единицы продукта.  Например: второй "Биг Мак" (котлета "Большой Макдональд".  - Прим. перев.) дает меньше удовлетворения потребителю,  чем первый;  третий приносит еще меньше удовольствия или полезности,  чем второй, и т. д. Отсюда следует, что, поскольку потребление подвержено действию принципа убывающей предельной полезности - то есть принципа, согласно которому последующие единицы данного продукта приносят все меньше и меньше удовлетворения, потребителя покупают дополнительные единицы продукта лишь при условии,  что цена его снижается.
3. На  несколько  более высоком уровне анализа закон спроса можно объяснить эффектами дохода и замещения. Эффект  дохода  указывает на то, что при более низкой цене человек может позволить себе купить больше данного продукта,  не отказывая себе  в  приобретении  каких-либо альтернативных товаров. Иными словами, снижение цены продукта увеличивает покупательную способность денежного дохода потребителя,  а поэтому  он  в  состоянии  купить большее количество данного продукта, чем прежде. Более высокая цена приводит к противоположному результату. Эффект замещения выражается в том, что при более низкой цене  у  человека появляется стимул приобрести дешевый товар вместо аналогичных то-
варов, которые теперь относительно дороже. Потребители склонны заменять дорогие продукты более дешевыми.  Приведем для  иллюстрации  следующий пример: снижение цены на говядину повышает покупательную способность дохода потребителя и позволяет ему покупать больше говядины (эффект  дохода).  При  более  низкой цене говядины ее покупка становится относительно более заманчивой,  и ее покупают вместо свинины, баранины, цыплят и рыбы (эффект замещения).  Эффекты дохода и замещения совмещаются и приводят к тому,  что у потребителей возникает способность и желание покупать  большее  количество продукта по - более низкой цене,  чем по высокой.
                                                  Закон предложения
          С повышением цен соответственно возрастает и величина предложения; со снижением  цен  сокращается также и предложение.  Эта специфическая связь называется  законом  предложения.  Он  просто  показывает "что  производители  хотят  изготовить  и предложить к продаже большее количество своего продукта по высокой цене, чем они хотели бы это делать по низкой цене. Почему? Это в основном также диктуется здравым смыслом.
          Напомним, что цена,  с точки зрения  потребителя,  выступает  как сдерживающий фактор. Препятствие в виде высокой цены означает, что потребитель,  оказывающийся в роли плательщика, будет покупать по этой цене  относительно  небольшое  количество  продукта;  чем ниже ценовой барьер, тем больше потребитель станет покупать. С другой стороны, поставщик  выступает  в  роли получателя денег за продукт.  Для него цена представляет собой выручку за каждую единицу продукта,  а поэтому  она служит стимулом к тому,  чтобы производить и предлагать свой продукт к продаже на рынке.
          Теперь представим  себе фермера,  ресурсы которого в определенных пределах поддаются переключению с производства одних продуктов на другие. По мере повышения цены фермер сочтет выгодным изъять земли из производства пшеницы,  овса и соевых бобов и  переключить их на производство кукурузы.  К тому же более высокие цены на кукурузу предоставят фермеру возможность покрывать издержки,  обусловленные более  интенсивной  обработкой  земли и применением в большем количестве минеральных удобрений и пестицидов.  Все эти затраты приводят к увеличению объема производства кукурузы.
          Рассмотрим также предприятие в обрабатывающей промышленности.  На каком-то  этапе промышленники обычно сталкиваются с увеличением издержек производства единицы продукции.  А поэтому для покрытия  возросших издержек  необходимо повысить цену на производимый продукт.  Но почему возрастают издержки?  Они возрастают потому,  что определенные  производственные ресурсы, в особенности производственные площади и машинный парк,  невозможно увеличить за короткое время.  Поэтому,  по мере того как  фирма  наращивает количество более мобильных ресурсов - например, рабочей силы, сырья и комплектующих изделий, - стационарные сооружения и оборудование в какой-то момент становятся перегруженными,  в результате чего эффективность производства снижается,  а издержки производства  каждой последующей единицы продукта возрастают.  Для производства этих требующих больших издержек единиц продукта  производители  должны получить более высокую цену.  Между ценой и величиной предложения существует прямая связь. 
          Взаимодействие спроса и предложения, колебательное движение цен как его результат выражают сущность закона спроса и предложения.
          А.Маршалл правильно считал, что закон спроса и предложения есть результат действия более фундаментальных причин, способ реализации единства производства и потребления в рыночной экономике. Этот закон - всеобщая форма, через которую реализуется действие основных факторов, определяющих движение производства и цен.  
ИНФЛЯЦИЯ: ПРИЧИНЫ И ВИДЫ. АНТИИНФЛЯЦИОННОЕ ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВО
                                                  Причины инфляции
          В мировой экономической литературе обычно выделяются следующие общие для всех стран причины инфляции:
Рост государственного сектора и вмешательства государства в экономику.
Все это ведет к несбалансированности государственных расходов и доходов, которая выражается в дефиците госбюджета. Финансирование госбюджета за счет займов в Центральном Банке, т.е. неконтролируемой денежной эмиссии, неизбежно приводит к росту массы денег в обращении. Аналогичные последствия может вызвать непроизводительное потребление национального дохода. Военные расходы создают дополнительный платежеспособный спрос, ведущий к росту денежной массы без соответствующего товарного покрытия.
          Появление крупных институтов частной власти в лице крупнейших фирм и транснациональных корпораций с одной стороны и профсоюзов с другой.
Любой монополист или олигополист заинтересован в создании дефицита, который позволит ему поддерживать высокий уровень цен. Аналогичным способом действуют и профсоюзы, ссылаясь на необходимость поддержания жизненного уровня своих членов.
Таким образом, совместные усилия заставляют цены и зарплату двигаться только вверх.
Экономика становиться все более сервисно ориентированной.
Производительность труда в сфере услуг растет медленнее, чем в производстве товаров, что не сказывается на оплате труда занятых в ней работников.
          Механизмы индексации доходов.
Более высокие цены теперь не удерживают потребителей от покупок, а делают их гораздо более агрессивными.
Рост открытости национальных экономик и расширение мирохозяйственных связей увеличивает опасность "импортируемой" инфляции, которая является следствием роста цен на зарубежные ресурсы и колебаний курсов валют.
Отсутствие должного контроля за денежной массой и неоправданная эмиссия бумажных денег.
          Это неизбежно приводит к появлению на рынке денежной массы, не обеспеченной товарами. В результате цены на товары начнут расти на всех рынках, создавая основу инфляционного прогноза.
Нерациональная структура экономики.
                                            Виды и темпы инфляции
          Особенности инфляции зависят от различий в экономических системах. В условиях рыночной экономики, когда цены и доходы свободно формируются в основном под воздействием спроса и предложения, обеспечение денег носит открытый характер. В случае определения цен централизованно - директивным путем имеет место подавленная (скрытая) инфляция. Шведский экономист Б.А. Хансен первый дал блестящий образ скрытой инфляции. Она была характерна почти для всех развитых стран в период после 1945 года. Борьба с ней включала такие, сильнодействующие средства, как одновременное блокирование цен, нормированное распределение основных товаров, политика бюджетного избытка и контроль за валютным обменом.
          Однако все эти меры были временными и не разрушали механизм рынка. Совершенно иной характер имела подавленная инфляция в социалистических странах. Для них был характерен тотальный административный контроль за ценами и доходами. Это привело к почти полному разрушению рыночного механизма. Это стимулировало перемещение товаров в теневую экономику, формирование устойчивого дефицита потребительских товаров и факторов производства. Действие этого механизма инфляции мы могли наблюдать в начале 90-х годов. Пустые полки магазинов, очереди, списки, талоны, расцвет "барахолок".
          Неизбежным спутником подавленной инфляции является хронический дефицит товаров и услуг.
В отличие от нее открытая инфляция характеризуется повышением цен. 
          Каковы же механизмы открытой инфляции?
Первым можно назвать адаптивные инфляционные ожидания.
Потребители и производители, сталкиваясь с длительным ростом цен, теряют надежду на их снижение и начинают менять стратегию в отношении товарных запасов и инвестиций. Потребители увеличивают закупки тех товаров, цены на которые имеют тенденцию к наибольшему росту. Это провоцирует повторное подорожание товаров и услуг. Вызванный этим дефицит сбережений снижает объем кредитных ресурсов, что препятствует росту капиталовложений. 
          Кроме того, производители и торговцы устанавливают все более высокие цены на свою продукцию, первые - ожидая, что скоро подорожает сырье, материалы, а вторые - надеясь позже сбыть ее с большей выгодой. Работники требуют повышения помесячной заработной платы. В итоге, под воздействием инфляционных ожиданий в экономике сочетаются медленный рост предложения и быстрое увеличение текущего спроса. Складывается механизм, который увеличивает цены.
          В основе инфляции издержек лежит взаимосвязь издержек и цен. Рост цен рассматривается как результат совместных действий государства, профсоюзов и предпринимателей. Государство, увеличивая налогообложение предприятий, повышая процентные ставки или индексируя доходы занятых, тем самым утяжеляет себестоимость, а, следовательно, и цену продукции.
         Профсоюзы, стремясь повысить уровень заработной платы трудящихся, дают мощный толчок раскручиванию инфляционной спирали (зарплата - цены). Она возникает тогда, когда увеличение зарплаты опережает рост производительности труда. Раскручивание спирали поддерживают предприятия, которые могут закладывать возросшие издержки в цены. Поэтому установить, кто же (профсоюзы или предприятия) дают толчок инфляции издержек, очень трудно. Легче обеим сторонам договориться об уровне цен и зарплаты. Подобного рода процедуры хорошо отработаны в Японии и Германии. В Японии ежегодно проводится серия переговоров предпринимателей и работников по вопросу о заработной плате. В ходе этих переговоров заключаются договоренности об уровне зарплаты. Часть зарплаты - от 25% до 30% - выплачивается в виде премий, зависящих от размера прибыли фирмы. С понижением прибыли фирмы уровень зарплаты автоматически понижается. В Японии и Германии со второй половины 80-х годов наблюдаются нулевые или низкие уровни инфляции, в отличие от стран, где подобной практики переговоров не существует.
Значительное влияние на раскручивание инфляции издержек оказывает рост цен на продукцию и услуги монополистов, а также ценовая политика в базовых отраслях. 
          Продавец продукции, находящийся в начале технологической цепочки, калькулирует свои фактические издержки и "накидывает" на них предполагаемую прибыль. Затем полученный промежуточный результат он увеличивает в соответствии с ожиданиями при помощи индекса роста цен. Это образует его цену предложения. Если продавец является монополистом, он имеет полную возможность навязать эту завышенную цену покупателю. Последний к своим уже изначально завышенным издержкам добавит величину приемлемой для него рентабельности и индекс ожидаемого роста цен. Эта накрутка происходит столько раз, сколько стадий передела содержит технологический процесс. 
          В итоге получается возрастающий прирост издержек по технологическим цепочкам, самораскручивающаяся спираль затрат, которая замкнута, поскольку последний участок цепочки является поставщиком продукции для первого. Единственным способом разрыва "порочного круга" выступает заключение межотраслевого ценового соглашения. 
          Издержки производства могут повышаться под влиянием импортных цен на сырье и продовольственные товары. Повышение цен на сырье непосредственно воздействует на издержки производства, в зависимости от той доли, которую это сырье в ней занимает.
          Классическим примером, иллюстрирующим эту разновидность инфляции, являются "нефтяные шоки" 1973 -1974 гг., которые последовали за резким скачком цен на нефть, вызванным политикой стран ОПЕК. Повышение цен на импортируемые продовольственные товары влияет на стоимость жизни и, следовательно, ведет к усилению борьбы трудящихся за повышение заработной платы.
          Повышение издержек производства может проистекать из либерализации цен на товары и услуги и их последующего повышения после длительного периода блокирования. Как раз это и случилось в России в 1992 году.
          Существует и другой тип инфляции - инфляции спроса. Этот тип соответствует таким ситуациям, когда спрос на товары и услуги не может быть удовлетворен в результате их предложения как в общем, плане, так и на уровне отраслей.
В самом общем плане инфляция спроса означает нарушение равновесия между совокупным спросом и совокупным предложением со стороны спроса.
          Основные причины избытка совокупного спроса могут быть связаны с повышением:
Государственных расходов, с помощью которых финансируется распределение доходов (зарплата), или инвестиции (госзаказы);
Частных расходов на потребление в результате использования сбережений;
Частных расходов на инвестирование, которое финансируется за счет банковского кредита;
Доходов, вызванных положительными сальдо платежного баланса.
Однако инфляционное давление во всех этих случаях будет происходить, если предложение потребительских товаров и услуг недостаточно по отношению к спросу. 
Дефицит предложения может протекать из-за:
Отсутствия свободных производственных мощностей;
Нехватка запасов в торговле;
Дефицита, связанного с непредвиденными факторами;
Невозможности прибегнуть к импорту вследствие отсутствия валюты для его финансирования.
Особенно предрасположена к инфляции спроса экономика, отличающаяся чрезмерным использованием наличных производственных ресурсов, в частности, та, в которой поддерживается полная занятость или почти отсутствует безработица. В ней любой скачок спроса оборачивается длительным ростом цен. 
          На практике весьма трудно отличить один из вышеназванных типов инфляции от другого, не зная первичного источника, подлинной причины роста цен и зарплаты. Однако большая часть экономистов считают, что эти два типа инфляции отличаются в одном важном отношении. Время действия инфляции спроса ограничено периодом, когда существуют чрезмерно общие расходы, в то время как инфляция издержек сама себя ограничивает автоматически, т.е. либо постепенно исчезает, либо самоизлечивается. Это объясняется тем, что из-за уменьшения предложения реальный объем национального продукта и занятости сокращается, что ограничивает дальнейшее увеличение издержек. Этот тип инфляции порождает спад, который сдерживает дополнительное увеличение издержек.
          Существует также структурная инфляция. Это инфляция, при которой повышение общего уровня цен вызвано условиями формирования цен на некоторых рынках или в некоторых отраслях экономики.
          В современных экономиках многие цены устанавливаются решением руководителей фирм в гораздо большей степени, чем выравниванием предложения и спроса на товар. Данный феномен получил название "администрируемой инфляцией" и был впервые описан в 30-х годах американским экономистом Г. Минзом.
          Важным условием этого типа инфляции является наличие реальной рыночной власти у группы крупнейших производителей в большинстве отраслей современной экономики (на олигопольных рынках). 
          Некоторые экономисты указывают, что рынки дробятся на все большее число мелких частных рынков с более или менее высокими барьерами между ними. На таких рынках продавцам легче господствовать. Каждый продавец стремиться сделать свои товары менее зависимыми от ценовой конкуренции, заинтересовывая клиентов различными средствами (прежде всего рекламой).
Происходит также дифференциация спроса. С повышением уровня жизни люди предъявляют все большие требования к разнообразию и качеству представляемых товаров и услуг. Молодежные рынки обосабливаются от рынков для пенсионеров, рынки с высоким сервисом от рынков с низким сервисом и т.д.
Когда рынки развиваются в этом направлении, не нужно никакого дефицита товаров, чтобы произошло повышение цен.
          В большинстве современных экономик сельскохозяйственные цены чаще всего устанавливаются в зависимости от политических соображений, а не в зависимости от эволюции предложений и спроса. Цены ориентированы на повышение, и всякое увеличение этих цен сказывается в результате механического или психологического воздействия на других ценах. 
          Таким образом, инфляционный процесс может начаться без того, чтобы имели место избыток спроса или давление издержек на цены.
                              Мировая антиинфляционная политика
          В мировой теории и практике накоплен богатый опыт форм и методов антиинфляционной политики. Полная победа над инфляцией в современных условиях невозможна, так как невозможно устранить все факторы, ее вызывающие, и разрушить ее механизмы (бюджетный дефицит, диспропорции в народном хозяйстве, монополистические структуры в экономике, инфляционные ожидания населения и предпринимателей и т.д.). 
Поэтому цель антиинфляционной политики заключается в том, чтобы сделать инфляцию управляемой, а ее уровень достаточно умеренным. Для этого используется широкий набор денежно-кредитных, бюджетных, налоговых методов, мероприятий в области политики доходов, различные программы стабилизации.
          К настоящему времени сформировались два основных варианта антиинфляционной политики: ортодоксальный и гетеродоксальный.
Ортодоксальный вариант предполагает максимальное использование рыночных регуляторов и включает:
Либерализацию условий деятельности предприятий на внутреннем и мировом рынке.
          Введение свободных цен при ограничении роста зарплаты и поддержание плавающего и, по возможности, стабильного курса национальной валюты.
          Постепенное сокращение сферы деятельности государства в экономике, ограничение ее пределов решением проблем сбалансированности бюджета и поддержания темпов прироста денежной массы в обращении в соответствии с реальными возможностями увеличения производства.
          Гетеродоксальный вариант предусматривает более активное государственное вмешательство в ход экономических прогнозов, в том числе:
Временное замораживание роста цен и заработной платы.
Меры по стабилизации предпринимательства и сбережений населения посредством снижения налогового бремени.
Развитие рыночной инфраструктуры и поддержку жизненно важных отраслей производства.
Регулирование внешней торговли и валютных операций.
Многолетний опыт борьбы с инфляцией в развитых и развивающихся странах, а также тех, где экономика имеет переходный характер, показывает:
          Необходимость осуществления смешанных антиинфляционных программ, включающих меры как монетаристского, так и немонетаристского плана.
Монетаристская политика применяется в основном для воздействия на инфляцию спроса. 
Немонетаристская политика применяется для воздействия на инфляцию предложения.
Целесообразность сочетания долговременной и краткосрочной политики.
          Важнейшей частью антиинфляционной стратегии является гашение адаптивных инфляционных ожиданий. Решение этой задачи возможно при правительстве, которое поддерживается курса на постепенное искоренение неуправляемой инфляции и пользуется доверием населения. Оно должно ставить перед собой конкретные антиинфляционные задачи, уведомлять о них граждан, а также обязательно добиваться их решения.
          При постоянной соблюдении обещаний со стороны правительства начинает действовать "эффект объявления", который стал эффективным элементом антиинфляционной стратегии в таких станах, как США, Германия, Великобритания. Он требует лишь твердости и уверенности в правильности своих действий со стороны Центрального Банка и правительства.
           Правительство должно постоянно предпринимать шаги, способствующие укреплению механизмов рыночной системы. Среди них можно выделить следующие:
Установление конкретного рыночного климата в стране, включая всемерную либерализацию внешней и внутренней экономической деятельности. Систематический контроль за состоянием рынков и пресечение фактов монополистического поведения.
Отказ от государственных мер по поддержке и защите неконкурентных отраслей, а также переориентацию усилий государства на поощрение малого бизнеса.
          Стимулирование диверсификации производства и продаж.
Именно такая политика проводилась администрацией Р. Рейгана (США) в 80-х годах. Все эти меры, оказывая понижательное давление на уровень цен внутреннего рынка США, дополнительно способствовало снижению инфляции. 
          Первостепенное значение имели меры по стимулированию производства и сбережений через снижение налогов. Для этого была проведена широкомасштабная налоговая реформа. В результате этой реформы максимальная ставка индивидуального подоходного налога снизилась с 70 до 33% при резком уменьшении шкалы налогообложения. Это привело к увеличению личных сбережений, население стало более активно приобретать ценные бумаги - государственные облигации и акции корпораций.
          Кроме того, с 46 до 34% был снижен налог на прибыль корпораций. Такой шаг дает увеличение производства и занятости, а, следовательно, и массы доходов, подлежащих налогообложению. 
          Уже с середины 70-х годов в странах запада широко применялась политика таргентирования, предложенная монетаристами и направленная на введение ценовых ориентиров и установления жестких лимитов прироста денежной массы. 
          Центральный банк должен регулировать денежную массу, воздействуя на денежную базу. Однако последствия такого регулирования неоднозначны. Сокращение темпов роста денежной массы может и не привести к снижению цен, особенно в условиях монополистической структуры рынка.
          Уменьшения расходов государственного бюджета можно добиться, прибегая к методам изменения учетной ставки процента и нормы обязательных резервов. Оба метода сокращают ресурсы коммерческих банков и общую ликвидность банковской системы, что способствует оттоку лишних денег из обращения и его стабилизации.
          Мероприятия по регулированию учетной ставки обычно сопровождаются операциями Центрального банка на открытом рынке, которые влияют на размеры свободных ресурсов банковской системы. Центральный банк может продавать валюту коммерческим банкам с целью сокращения их кредитных возможностей и стимулирования этих банков к инвестициям за границей.
          Однако повышение уровня процента имеет предел, так как его следствием является сокращение инвестиционной активности и производства. Высокие процентные ставки привлекают из-за границы значительные валютные средства, что служит стимулом для развития импортируемой инфляции.
         Ограничению воздействия внешнеэкономических факторов обеспечения денег способствуют различные меры по уравновешиванию платежного баланса и стабилизации валютного курса. Повышение курса национальной валюты вызывает снижение цен на товары и услуги, ввозимые из-за рубежа, и подталкивают вниз общий уровень цен в экономике.
Однако данной тенденции противодействует другая - удорожание экспорта. Это снижает его конкурентоспособность, ухудшает торговый и платежный баланс.
          Единая антиинфляционная стратегия должна включать любые неденежные элементы, которые оказывают понижательное давление на цены со стороны предложений.
Это:
Государственное стимулирование научно-технического прогресса и структурной перестройки производства.
Переориентация инвестиционных потоков на секторы, обеспечивающие товарами потребительский рынок.
Демилитаризация и конверсия военных секторов экономики.
Таковы основные черты антиинфляционной стратегии. Однако в отдельных случаях ситуация в экономике требует немедленных шагов по снижению темпов инфляции.
На это направлена краткосрочная политика. Используя ее методы, можно ослабить инфляционное давление на цены, а также подготовить экономику к более радикальным антиинфляционным мерам.
          Главной задачей при этом является сокращение инфляционного разрыва между спросом и предложением. Этого можно добиться либо расширяя совокупное предложение без увеличения совокупного спроса, либо снижая текущий спрос без соответствующего уменьшения предложения. В первом случае предоставляются налоговые льготы предприятиям, которые диверсифицируют производство и продажи, а также выпускают побочные товары и оказывают дополнительные услуги.
          Положительное влияние на состояние государственного бюджета оказывает умелая приватизация государственной собственности. С одной стороны пополняется доходная часть государственного бюджета, с другой стороны ослабляет напряжение в расходной части. Появление на фондовом рынке акций приватизируемых предприятий приводит к оттоку свободных ресурсов с денежного рынка. На начальных этапах остановить инфляцию спроса помогает массированный импорт потребительских товаров, а также реализация предприятиями и государством товароматериальных запасов, скопившихся в предыдущие годы. 
          Целью второго направления антиинфляционной тактики является повышение процентных ставок по вкладам, удлинение их сроков, уменьшение уровня ликвидности сбережений в целом. В крайних случаях вводится временное замораживание вкладов до востребования или проводится денежная реформа той или иной степени жесткости.


                                                ЗАКЛЮЧЕНИЕ
          Экономическая теория утверждает, что, действуя в своих собственных интересах, люди создают возможности выбора для других и что общественная
координация есть процесс непрерывного взаимного приспособления к
изменениям в чистой выгоде, возникающим в результате их взаимодействия.
          В современной экономике человек выполняет многообразные экономические функции. В качестве живого носителя производительных сил человек обладает множеством атрибутивных качеств и свойств, совокупностью разнообразных потребностей и способностей. Как активный творческий субъект отношений в системе современной экономики человек играет полифункциональную роль. 
          Мы живём в очень интересное и трудное время, время резких и глубоких экономических, политических и социальных перемен. Разрушены привычные стереотипы восприятия мира, происходит глубокое переосмысление базовых, концептуальных постулатов в теории общественного развития. Экономическая наука с трудом вырывается из мертвящих объятий догматизма и схоластики, выходя на столбовую дорогу мировой экономической мысли.
          Реформаторская деятельность по преобразованию тоталитарной, сверхмонополизированной, милитаризированной и неэффективной экономики в саморегулирующуюся рыночную систему наталкивается, помимо прочих, на трудности, связанные с крайне слабой подготовленностью подавляющего большинства членов общества к работе в новых рыночных условиях.
          В заключение уместно привести высказыва-ние Людвига фон Мизеса о назначении экономической теории: «Проблемы экономической организации обще-ства -- совсем не подходящая тема для легкой беседы за коктейлем. Не могут они быть адекватно рассмотрены и демагогами, разглагольствующими на массовых митингах. Это серьезные вещи. Они требуют усердных занятий. К ним нельзя относиться легкомысленно».
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